Notre agence a GLEFE
|

REPERES

e création en janvier 2007
* 815 prétsen | an

* prét moyen : 107 €

* une équipe de
3 personnes

LEQUIPE

Présentation de lagence

Parce que nous faisons le pari
de croire en ces micro-entre-
preneurs et leur projet, nous
avons ouvert, en janvier 2007,
une agence au cceur de leur
quartier.

Les micro-entrepreneurs, consti-
tués en groupe de 15-30 person-
nes, se réunissent chaque semaine
avec I'agent de crédit pour effec-
tuer leurs remboursements, leurs
dépéts d’épargne, recevoir une
formation et pour partager leurs

expériences et s’encourager mu-
tuellement lls ne sont pas finan-
cierement solidaires des autres
membres du groupe mais se doi-
vent de faire pression en cas de
non paiement de I'un d’entre eux.

Cette dynamique est portée par une équipe soudée et motivée :
Un responsable d’agence : Godfred KUMI, 27 ans, ancien vendeur
de piéces détachées dans I'automobile.

Deux agents de crédit :

* Michael KODUA, 29 ans, ancien employé du Ministére de I’Agricul-

ture.

* Francis TWUM, 21 ans, ancien employé d’une société de collecte

d’épargne.

Tous les trois aiment le contact terrain et ont la satisfaction d’'une action
directe et concréte aupreés des populations défavorisées du quartier.

EXEMPLE de ce qu un prét peut changer pour un micro-entrepreneur

Originaire de province, William
Effah, 30 ans, gagne la capitale
en 2004 pour tenter sa chance.
Au début, il loge chez sa sceur
et laide dans son épicerie.

Tres vite, William réalise qu’avec
un peu d’argent, il pourrait ouvrir
son propre commerce. Il com-
mence alors a épargner...

Rapidement, ce jeune entrepre-
neur achéte son premier stock
d’éponges de bain, qu’il vend dans
la rue. Mais le profit réalisé est
maigre, et il décide de changer de
marchandise. Il s’oriente alors vers
la bijouterie fantaisie, toujours de
porte a porte. Cette fois-ci, le gain
est meilleur et il épargne.

William passe alors a I'étape su-
périeure : il ouvre une épice-
rie. Mais William réalise vite que
le capital lui fait défaut, pour
s’approvisionner de fagon suffisan-
te et faire tourner sa boutique au
maximum... Il devient indispensa-
ble pour lui de trouver une source
de financement extérieure !

Il apprend alors qu’ID-Ghana vient
d’ouvrir une agence dans son quar-
tier.William sollicite et obtient un
premier prét de GH¢ 100 (70 €),
puis deux autres. Au fil de ces 3
préts, William fait prospérer son
échoppe. Et, tout en remboursant
ces préts, il met de coté GH¢ 145
(100 €) en 13 mois !

William espére générer bientot
assez de revenu pour autofinan-
cer I'expansion de ses affaires. Il
réve de construire ensuite une
maison dans sa région natale et
de créer une 2°™ activité dans un
autre quartier.

Pour avoir des nouvelles du programme réguliérement : http://www.entrepreneursdumonde.org/blog/idghana
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Préter aux plus pauvres pour leur permettre de développer
une activité économique, c’est leur faire prendre conscience
de leur capacité a générer des revenus,
les mettre en situation de réussite et les ouvrir
a un développement économique, social et humain.
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Présentation du pays

LE GHANA:

un pays pauvre mais en voie de développement économique

REPERES

¢ 23 millions d’habitants

* |38éme rang dans le
classement de I'Indicateur
Développement Humain

* 45 % de la population vit
avec moins de | $ par jour

* Chrétiens (43%), Animistes
(38%), Musulmans (17%)

Une jeune démocratie en
phase de stabilisation.

Cette ancienne colonie bri-
tannique a gagné son indé-
pendance dés 1957. Apres
une forte instabilité politi-
que due a une succession de
coups d’Etat, une constitution
a été votée en 1992 sous le

régime du Président Rawlings.

Cette constitution a depuis
lors permis a [lalternance
politique de s’opérer de ma-
niére effective et transparen-
te, faisant du Ghana un état

¥ ou la démocratie semble bien

enracinée.

| Certes, les indicateurs de

développement sont en-
core treés bas...

Présentation de la ville

Le Ghana est un pays riche en
matiéres premiéres (cacao,or,
diamants, manganése, bauxite,
huile de palme). Mais le PNB
n’y est que de 520 $/habitant.
L'espérance de vie est de 59
ans et la mortalité chez les
moins de 5 ans, de 55%e.. En-
fin, 54 % seulement des adul-
tes sont alphabétisés.

Mais le Ghana est engagé
dans un ambitieux pro-
gramme visant a stabili-
ser son économie.

Pour attirer les investisse-
ments étrangers et favoriser
le secteur privé, le gouverne-
ment meéne une campagne de
privatisation et une stricte po-
litique fiscale et monétaire...

ACCRA : une capitale de 2,5 millions d’habitants
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Central Accra| - |

actif.

Accra présente de multiples facettes :
e au centre, un quartier d’affaires moderne et

= * a proximité, des quartiers résidentiels huppés

Présentation du programme

NOTRE MODE D’INTERVENTION AU GHANA :
via Initiative Développement puis en direct

I

Présentation du quartier

DANS LA BANLIEUE DE GLEFE,

En 1998, Initiative Dévelop-
pement a lancé un program-
me baptisé « ID Ghana ». En
2001, elle a fait appel a Entre-
preneurs du Monde pour sui-

vre et appuyer ce programme.

Et en 2005, ID a décidé de le
transférer intégralement a

EdM.

Aujourd’hui, le programme
compte 7 agences et pro-
pose aux entrepreneurs un

accompagnement adapté et

de proximité :

* un acces au prét pour lancer
ou consolider des activités
génératrices de revenus

e un produit d’épargne pour
sécuriser les bénéfices et
stabiliser leur situation.

* des formations de base pour
renforcer leurs capacités de
gestion

e un suivi individualisé

* une dynamique de groupe

les micro- entrepreneurs ont vralment besom d un accompagnement

Nous intervenons dans le
quartier de GLEFE, situé
a Pextrémité Ouest de la
ville d’Accra, en bordure
de mer.

Ce quartier sablonneux est
isolé du reste de la ville par
un lagon a ’Est et des marais
salants, a 'Ouest. Pourtant le
quartier a connu un fort af-

flux d’habitants depuis |5 ans.

Aujourd’hui, environ 50.000

du fait de la diminution des
ressources naturelles aux
abords immédiats de la plage.
Pour gagner leur vie, la
plupart des chefs de fa-
mille ont une activité
d’achat/revente (ustensiles
de plastique, fruits et légu-
mes,...) ou de restauration,
de coiffure,etc...

Tous ces micro-entrepre-
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Quartiers ot nous intervenons
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Bureau central :
Asylum Down

ment disparu de la zone,

milles trés démunies.



